17 DE ABRIL

EJERCICIOS SEMANA DEL 14 AL

S ZORRILLAFP @

DEPARTAMENTO

COMERCIO Y
MARKETING

CURSO 19-20 AC1

AC1D

ACIN

Gestion de

Estudiar y resumir la unidad
didactica 9 a mano (mandar
fotos). Paginas 158-165.

Estudiar de repaso tema 7 y tema
5(quien lo tengo): del libro de clase.
Actividades de Facturas y otros
documentos compraventa, y

Compras Actividad 2 de la pagina 161 seleccién proveedores que os envie
correo habitual.
Estudio de los contenidos de la
. . L. Unidad 11, paginas 198, 199 y 200.
Dinamizacion s s . .
del bunto de Realizacidn de las actividades 1, 2 y
\':en ta Actividades de pags 186,187 y 3 de la pagina 198

188

Nota: Fecha limite de envio: 22/04

Procesos de
venta

Unidad 9: La entrevista de ventas
Il (leer paginas 178 a 183)
Actividades finales (pagina 190):
1 a 12 (hacer al menos 8)

Aporta una idea de negocio sobre la
que elaborar lo siguiente:

o Una carta comercial,
solicitando una entrevista
con el Jefe de compras de
una empresa cliente.

o Un correo electrénico
comercial, presentando una
oferta.

La idea de negocio tiene que ser
distinta a la realizada hasta ahora en
clase, y ha de ser individual de cada
alumno.

Nota: Recibiréis un correo personal
mads explicativo.

Marketing en
la Actividad

7 ejercicios de repaso y
afianzamiento del Tema 7” La
distribucion Comercial” subidos a
la Classroom.

Actividades: 10 y 11 de la pag 156;
12 y 13 de la pag 159.

Comercial Nota: Fecha limite de entrega el Contacto:educacyl/Office365/Teams;
20 /0"1 mimayo@educa.jcyl.es
Ejercicio final de Excel. Entrar en la
Aplicaciones web para entregarlo y coger los
Informaticas TEMA 9. Resumen paginas Zp:m‘tes_ y z:ctltwdad(i\s Si
para el 170,171,172,173. Caso practico, e 5'?“'9“ e tema (Access). Si no
comercio 1,2,3. mirario por

https://www.aulaclic.es/index.htm
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